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Risvolti dopo la liberalizzazione del mercato. Piccioni: «Pronti anche per le famiglie»

[’energia firmata Dynameeting

Numerosi i Comuni che acquistano elettricita
dal grossista molisano a tariffe pin basse

IL COMUNE di Campo-
basso consuma energia
per tre milioni di Kwh in
un anno.
L’amministrazione co-
munale di Larino per 365
giorni ne consuma giusto

la meta, mentre Castropi-
nano solo 400.000 kwh.
ono alcune delle ammi-
nistrazioni che hanno
aderito alla CZIENNTIGE.
l'azienda leader in regio-
ne per il rifornimento di
energia elettrica ai Comu-
ni dopo la liberalizzazione
del mercato.

Sono sessanta le azien-
de che finora hanno deci-
so di acquistare energia
elettrica dal grossista mo-
Isano a tariffe piu basse
nspetto a quelle fissate
cal Governo. Un target
variegato  quelio  delle
aziende molisane  che
Fanno deciso di rivolgersi
alla dynameeting, dal set-
tare alberghiero ai caseifi-
c, dai consorzi industriali
al tessile passando persi-
no per le aziende imbotti-
gliatrici di Duronia. La
sicieta & nata nel luglio
2000 per iniziativa di duc
persone, Antonio Urbano
e Renzo Boschet ed una
partecipazione di una so-
ceta svizzera, produttore
di energia da fonti rinno-
vabili. «Dynameeting con-
centra la sua attivita nel-
la vendita di energia elet-
trica alle imprese con corn-
sumi annuali compresi
tra 50.000 e un milione di
kwh, pari ad una spesa
annua da 7.000 a 120.000
euro euro circa» spiega il
responsabile di zona, Aldo
Piccioni. La societa ha
chiuso il 2004 con oltre
165 milioni di euro di fat-
turato e per il 2005 si pre-
vede faccia registrare vo-
lumi di vendita e ricavi in
crescita. «Dal 2007 inol-
tre - spiega il responsabile
di zona dell'azienda - an-
che le famiglie, i cosiddet-
ti clienti domestici, po-

tranno scegliere i cam-
biare distributore,  pas-
sando dall'F'nel a Dyna-
meeting». Un  po come
successo nel settore delle
comunicazioni.
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