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Lienergia che ti serve, quando ti serve
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DYNAMEETING PROPONE OFFERTE DIVERSIFICATE DI ENERGIA ELETTRICA,
ECO-ENERGIA E GAS NATURALE, PER LA COMPLETA GESTIONE DEL

FABBISOGNO ENERGETICO DEL CLIENTE

Dynameeting opera nel mercato della
vendita di energia elettrica e gas naturale e si
colloca tra i principali fornitori al servizio
delle aziende italiane. Da marzo 2006 & par-
te del gruppo svizzero Ritia Energie (RE),
quotato alla borsa di Zurigo ¢ operante su tut-
tala filiera (produzione, trasmissione, distri-
buzione e fornitura di energia), con un par-
co produttivo nazionale e internazionale
composto da centrali all’avanguardia per
tecnologia e gestione.

Dynameeting opera su tutto il territorio na-
zionale adottando un nuovo concetto di ca-
nale di vendita e una moderna cultura del ser-
vizio incentrata sulle persone. Ecco perché
dedica ai suoi clienti una figura professiona-
leunica: il Consulente Dynameeting, un pro-
fessionista esperto, competente e affidabile,
sempre al servizio del cliente, preparato a in-
dividuare le soluzioni pit adatte alle reali ne-
cessita dell’azienda. Partendo dall’analisi
gratuita dei consumi e dall’attenta valutazio-
ne del fabbisogno complessivo, il consulen-
te & in grado di proporre 1’offerta piti vicina
alle reali esigenze dell’azienda, orientando-
la verso un consumo energetico efficiente e

consapevole, offrendo effettive opportunita
di risparmio, senza sprechi e dispersioni.
Inoltre, unica nel panorama italiano, la Rete
Commerciale Dynameeting oltre a vendere,
acquista ’energia clettrica dalle centinaia di
piceoli produttori e aziende che autoprodu-
cono, offrendo tutti i vantaggi legati ad una
pit snella amministrazione dell’intero pro-
cesso di vendita ¢ condizioni economiche
non soggette alle fluttuazioni della Borsa
elettrica.

Dynameeting offre infine ai suoi clienti una
serie di servizi quali: ’andamento della cur-
va di prelievo, la ripartizione dei costi, i det-
tagli di tutte le fatture emesse, trasparenti e
di semplice lettura, approfondimenti norma-
tivi e di settore, i riferimenti del consulente e
del servizio clienti per garantire sempre 1as-
sistenza che serve quando serve.

Le formule di
Dynameeting

Tra le offerte di fornitura di energia, Dyna-
meeting ha sviluppato formule chiare, tra-

sparenti e in linea con le emergenti esigenze
del mercato, studiate per garantire alle azien-
de massima flessibilita: formule con prezzo
bloccato tutto I’anno, formule con fasce ora-
rie differenziate, formule corporate su misu-
ra per aziende con consumi particolarmente
elevati, offerte verdi per le aziende che vo-
gliono distinguersi e, ultimanata, una formu-
la che abbina il prezzo fisso con la possibi-
lita di trasformare il quotidiano consumo di
energia elettrica in un gesto di solidarieta a
favore di enti impegnati nel sociale e nella ri-
cerca scientifica.

Per info: DYNAMEETING
servizio clienti 800 903 900 www.dynameeting.it

Carta d’identita

Data di nascita: luglio 2000

Sede: Milano

Fatiurato 2007:

422 milioni di euro (+17% rispetto al 2006)
Volume di vendita di energia elefirica:
3.200 GWh

Addetii: 52 persone

Rete consulenti: 400 affivi su futto

il territorio italicno




